


	DIDAKTISCHER JAHRESPLAN FÜR DAS LAUFENDE SCHULJAHR
	GU
02.2

	SCHULFORM: 
Kfm. Berufsschule
Kaufmann/-frau für  Groß- und Außenhandelsmanagement
	STUFE/JAHRGANG/KLASSE:
Grundstufe

	LERNFELD:       
02  Aufträge kundenorientiert bearbeiten
	ZEITRICHTWERT DES LERNFELDES:
80 Unterrichtsstunden

	
	

	TITEL UND NUMMER DER LERNSITUATION:
2.2 Wir schließen Kaufverträge ab und erfüllen sie
	ZEITBEDARF: 
6 Stunden

	HANDLUNGSSITUATIONSSITUATION:
Aufgrund ihres Angebots über Holzfällerhemden erhält die Fairtext GmbH eine Bestellung des Bekleidungsgeschäfts Gertrud Schön e. Kffr. Der Verkaufsleiter der Fairtext GmbH bittet eine Auszubildende, die Bestellung zu bearbeiten.

	HANDLUNGSERGEBNIS:
· Auftragsbestätigung 
• Übersicht über die Pflichten der Kaufvertragspartner
• Übersicht über die Arbeitsschritte nach Bestellungseingang

	CURRICULARE BEZÜGE ZWISCHEN DEN LERNBEREICHEN BZW. ZU ANDEREN LERNFELDERN/FÄCHERN ODER ANDEREN LERNSITUATIONEN:
Lernfeld 3 (Angebot, Angebotsvergleich) Lernfeld 5 (Kaufvertragsstörungen)

	LERNVORAUSSETZUNGEN:
· Lernsituationen 2.1 und 2.4

	KOMPETENZEN:
Die Schülerinnen und Schüler 
· erläutern die Möglichkeiten des Zustandekommens eines Kaufvertrags
· unterscheiden zwischen Verpflichtungs- und Erfüllungsgeschäft
· führen die Pflichten auf, die sich aus dem Abschluss des Kaufvertrags für die Parteien ergeben. 
· stellen die Abwicklung einer Bestellung dar.
· Beurteilen die Anfechtbarkeit und die Nichtigkeit von Rechtsgeschäften

	FACHINHALTE:
· Abschluss von Kaufverträgen
· Auftragsbestätigung
· Pflichten der Kaufvertragspartner
· Abwicklung einer Bestellung
· Erfüllung des Kaufvertrags
· Anfechtung und Nichtigkeit von Willenserklärungen

	METHODEN:
· Regeln zur Plakaterstellung
· Plakaterstellung
· Einsatz von Gesetzestexten
· Erstellen der Auftragsbestätigung mithilfe eines Textverarbeitungsprogramms
· Rollenspiel
· Powerpointpräsentation


	LERNSTANDSKONTROLLEN:
Relevant für KA 2

	ORGANISATORISCHE BESONDERHEITEN:
· Materialien zur Plakaterstellung
· Belegung eines DV-Raums für die Erstellung der Auftragsbestätigung mit einem Textverarbeitsprogramms

Groß im Handel, Band 1:
· Kapitel 2.2 Der Verkaufsprozess von Waren und Dienstleistungen
· Kapitel 2.4 Abschluss von Kaufverträgen
· Kapitel 2.5 Erfüllung von Kaufverträgen







